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KOSGEB




                                           

YENİ GİRİŞİMCİ DESTEĞİ 

GİRİŞİMCİ İŞ PLANI                              


GİRİŞİMCİ ADI
:

İŞ FİKRİ 

:

İŞLETMENİN ADI
:

BÖLÜM 1: GENEL BİLGİLER
1.1 Girişimci

(Bu kısımda kendinizi/ortaklarınızı kısaca tanıtınız)

1.2 İşletmenin Faaliyet Konusu
(Bu kısımda kurduğunuz işi kısaca anlatınız)

1.3 İş Kurma Süreci

(Bu kısımda işinizi kurarken attığınız adımları kısaca anlatınız)

BÖLÜM 2: GİRİŞİMCİNİN / ORTAKLARIN VE İŞLETMENİN ÖZELLİKLERİ
2.1 Girişimci ve İşletme Ortaklarının Kişisel Bilgileri 

(Bu tablo girişimci ve her  bir ortak için ayrı ayrı doldurulacaktır.)

	Adı Soyadı
	

	Adresi
	

	Telefonu
	

	Faksı
	

	E-Posta Adresi
	

	Doğum Tarihi
	

	En Son Mezun Olduğunuz Eğitim Kurumu
	

	Bölümü
	

	Mezuniyet Tarihi
	

	Katıldığınız Kurs, Seminer v.b. Programlar

	Yıl

Programın Adı ve Konusu

Süresi

Aldığınız Belge



	Bildiği Yabancı Diller ve Dereceleri (Temel, Orta, İyi)
	

	İş Deneyimi

	Dönemi

İşyeri Adı

Görevi

Çalışma Süresi



	Diğer Nitelikleri
	


2.2 Girişimci ve İşletme Ortaklarına İlişkin Bilgi Tablosu 
	Sıra No
	Girişimci/

Ortağın Adı
	T.C. Kimlik Numarası
	Kurucu Ortaklık Payı
	Başvuru Esnasındaki Ortaklık Payı
	Cinsiyeti (K/E)
	Özürlü Statüsünde mi?
	Sahip Olduğu Mesleki Yeterlilik Belgesi
	Katıldığı Girişimcilik Eğitimi / Danışmanlık Programı/İŞGEM Adı 
	Girişimcilik Eğitimi / Danışmanlık Programı Belge Tarihi

	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	


2.3 İş Fikri ve Seçme Nedeni

2.4 İşletmenin Hukuki Statüsü ve Seçim Nedeni

2.5 İşletmenin Misyonu

2.6 İşletmenin Vizyonu

2.7 Kısa Vadeli Hedefleri
2.8 Orta ve Uzun Vadeli Hedefleri

BÖLÜM 3: PAZAR BİLGİLERİ VE PAZARLAMA PLANI

3.1 Pazarın Büyüklüğü, Hedeflenen Pazar Payı

3.2 Pazar Profili

3.3 Rakip Analizi

3.4 Pazarlama/Satış Hedefleri 

3.5 Sektörel Gelişmeler, Fırsat ve Tehditlere İlişkin Değerlendirmeler 

3.6 Beklenmedik Durumlara İlişkin Öngörüler 

3.7 Ürün/Hizmet Tanımı

3.8 Ürün/Hizmet Fiyatının Nasıl Oluşturulduğu 

3.9 Yer Seçimi

3.10 Müşteriye Ulaşım Kanalları 

3.11 Ürün/Hizmet Tanıtım Planı 

BÖLÜM 4: ÜRETİM PLANI

4.1 NACE Kodu: 

4.2 Üretim/Hizmet Sunum Sürecinin Aşamaları 

4.3 İş Akış Şeması

4.4 Üretim/Hizmet Sunum Teknikleri, Standartlar, Spesifikasyonlar
4.5 Hukuki Gereksinimler
(Ruhsat, izin vs.)

BÖLÜM 5: YÖNETİM PLANI

5.1 Organizasyon Şeması 

5.2 Görev ve Sorumluluklar 

5.3 Görev Tanımlarına Göre Alınacak Personel Nitelikleri 

(Mesleki yeterlilik belgesi sahipleri varsa belirtilecektir.)
BÖLÜM 6: FİNANSAL PLAN 

6.1 Başlangıç Maliyetleri ve Diğer Başlangıç Giderleri 

6.2 İşletme Giderleri 

6.3 Nakit Projeksiyonları 

6.4 Üretim/Satış Hedefleri 

6.5 Kâra Geçiş Noktası

6.6 Finansal Kaynaklar (Özkaynak ve Diğerleri) 

6.7 Özkaynak ve/veya Diğer Kaynaklardan Sağlanacak Finansman

BÖLÜM 7: KOSGEB’DEN TALEP EDİLEN DESTEKLER
İŞLETME KURULUŞ DESTEĞI:

	GİDER TÜRÜ
	BEDELİ (KDV HARİÇ) 

	
	

	
	


KURULUŞ DÖNEMİ MAKİNE, TEÇHİZAT VE OFİS DONANIM DESTEĞİ:
	GİDER TÜRÜ
	MAKİNE-TEÇHİZATIN YAŞI
	TAHMİNİ BEDEL (KDV HARİÇ)

	
	
	

	
	
	


İŞLETME GİDERLERİ DESTEĞİ:
	GİDER TÜRÜ
	TAHMİNİ  TUTAR (KDV HARİÇ)

	
	

	
	


SABİT YATIRIM DESTEĞİ (Geri Ödemeli Destek) :
	GİDER TÜRÜ
	MAKİNE/TEÇHİZATIN YAŞI
	TAHMİNİ BEDEL (KDV HARİÇ)
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